BREVET TECHNICIEN SUPERIEUR

CONSEIL et

|§"

COMMERCIALISATION en

SOLUTIONS
TECHNIQUES

Le titulaire du BTS CCST assure la vente de biens et de services tout en apportant une expertise tech-
nique pour adapter l'offre aux attentes de la clientele. Il est capable de gérer le développement de
clientele particuliers ou professionnels, et l'information technique et commerciale. Il a le sens de la né-
gociation et de la vente, il participe a la mise en place de la politique commerciale de I'entreprise. Ce
BTS touche des secteurs d'activités divers et variés comme les produits et solutions pour la construction,
les matériels industriels, I'énergie, le contrdle et conditionnement, les matériaux souples pour l'industrie
et 'habillement.

" Sens de la négociation et de la vente, vente de produits énergétiques
4~ Développement de clientele particuliers et professionnels

/7 Participation a la mise en place de la politique commerciale de I'entreprise, gestion de l'information
technique et commerciale

D€ LA SAGESSE ACCOMPAGNEMENT

Suivi des jeunes sérieux et adapté a chaque
profil. Reflexion de poursuite d'études ou
dinsertion professionnelle avec les ensei-
gnants.

Latelier défense, CarAdo, «lycéens au cinéma »,
sorties thédtre, cellule décrochage scolaire, lutte
contre le harcelement, programme €RASMUS,
liens avec le Québec ( CEGEPS ), actions humani-
tolrfas, stages dlmmer5|on, atelier I?requokgrs, POINT FORT
option langue des signes et sport, |'atelier «cultive
ta science», la Sagesse Verte, club de philosophie,

: possibilité de stages a
I'etranger via le programme €ERASMUS

Service mobilité du CFA JEan Bosco : mo-

I'atelier éloquence, l'acceuil de tous, la chaine twitch bilité @cfajeanbosco.fr
OUTILS : liPad en Classe, lespace numérique
de travail

PARTICULARITE formation scolaire ou par apprentissage

en apprentissage : Selon calendrier établi

o locaux accessibles aux personnes a mobilité réduite et mise en place dune adaptation des moyens de la prestation.
= Réglementation €RP
ﬂ Contact lycée la Sagesse: ash@/asagesse-vals.com
Service handicap du CFA Jean Bosco: handicap@cfajeanbosco.fr
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PUBLIC : Candidats Ggés de 16 a 26 ans en statut scolaire.
Candidats agés de 16 a 29 ans révolus pour l'apprentissage.

Sans restriction d'dge dans le cas ou le candidat est officiellement reconnu travailleur handicopé ou sportif de haut ni-
veau, ou sil envisage de créer ou reprendre une entreprise supposant [obtention du djpléme.

MODAUTES TARIFS
PRE-REQUIS : Baccalauréat général, profession- CONTRIBUTION FAMILLE : 996€ / an
nel ou technologique €N APPRENTISSAGE : Pris en charge par
VAUDATION : obtention du BTS CCST 'OPCO pour les apprentis.
€VALUATION : €preuves ponctuelles orales et écrites rare s Conrats dopprarngssans. e tan oo fo oot eot one st e o

;‘cmt le lo ‘,‘0'/758 e///7 c[qrgoe/ de[ / gqemge}/f de /compe;tce/n(els (anre[me,[//peuz‘ varier selon
494 . la convention collective dont dépend [employeuir de /opprent;; et selon les besoins
wn FO rmes Qu re Fe ren ti CI particuliers de celui-c ( complement de pﬂfe en charge pour les apprentis en situation
de handlicap ). Zero reste a c/mr?e pour lentreprise du secteur prive. Article L.6211-1
: «la formation est gratuite pour I opprenti et son representant legal.» Les employeurs

N Bne D e PLﬂ ce 2 ol secteur public répondent a larticle [.6227-1 prennent en charge les codts de Ia for-
OM H 0 / Qn mation de leurs apprentis dans les centres de formation d apprentis qui les acceuillent
(...)», @ [exception du secteur public territorial qui benificie ou decret n°2020-786 duv

96 juin 2020 relotif aux modalités de mise en oeuvre de lo contribution du Centre

DEROULEMENT : année scolaire ZZ?%;}%Z%/S"35727352!},‘25”’eZiéié?ﬁif??ﬁé’ﬁ’m@%%?’é?@’f?gsifii&?ﬁiﬂin’:‘}”}é’é’/i?
en relevant.
DUREE : 2 ans
ADMISSION

DEBOUCHES STATUT SCOLAIRE : ladmission se fait via la
METIERS : Négociateurs technicocommercial plateforme Parcoursup. Des validation le jeune peut
attaché technico-commercial | commercial séden-
taire ou itinérant | vendeur | conseiller commercial €N APPRENTISSAGE : Ladmission au sein de la
formation se fait durant le 2nd semestre de I'année
de terminale sur dépdt d'un dossier de candidature et
entretien avec le responsable pédagogique ou via la
plateforme Parcoursup.
Le délai d'acces est d'environ 15 jours.
Dés validation du dossier de candidature, le jeune peut

télécharger le dossier d'inscription.

conseiller technico-commercial

€TUDES : licences professionnelles | écoles din-
génieurs dans des domaines connexes

Voir la fiche ANCP n°35801 se mettre a la recherche de son entreprise. Lentreprise
Date de publication de la fiche : 22/07/2021 est obligatoire pour intégrer la formation.
Certificateur : Ministére de T'enseignement supérieur et de la recherche TYPE D'ENTREPRISES : Commerce en solutions techniques.

La date de début de la formation pratique chez I'employeur ne peut étre pos-
térieure de plus de trois mois au début d'exécution du contrat. (Art. L.6222-12
du code du travail)

100 % NC 20% 80% NC
TAUX D€ REUSSITE  TAUX D'INTERRUPTION  TAUX DINSEARTION TAUX D€ TAUX D€
2024 €N COURS D€ PRO A 6 MOIS POURSUITE D'ETUDES  SATISFACTION
FORMATION
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https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/35801/

